OGOLNA LISTA KONTROLNA-CHECKLISTA SPRZEDAJACEGO
(nieruchomosé zabudowana)

1. Wsparcie posrednika nieruchomosci

O Mam $wiadomosc¢, ze sprzedaz domu to ztozony proces

0 Wiem, ze posrednik zajmuje sie wieloma aspektami sprzedazy

[0 Rozumiem, Ze wspétpraca z posrednikiem zwieksza bezpieczenstwo i skutecznos¢ transakcji

2. Stan prawny nieruchomosci

O Jestem wiascicielem lub wspétwitascicielem nieruchomosci notatki:__

0 Wszyscy wspoétwtasciciele wyrazajg zgode na sprzedaz notatki:___

[0 Nieruchomos¢ posiada ksiege wieczystg notatki:___

[0 Ksiega wieczysta jest wolna od hipotek i roszczen (lub wiem, jak je wykresli¢) notatki:___
[0 Na nieruchomosci nie cigzg stuzebnosci ani prawa oséb trzecich notatki:

[0 Nieruchomos¢ nie jest objeta postepowaniem sgdowym lub spadkowym notatki:

3. Aspekty podatkowe i finansowe

[0 Czy sprzedaz nastepuje przed uptywem 5 lat od nabycia nieruchomosci? notatki:

[0 Czy wiem, czy bede zobowigzany do zaptaty podatku PIT od sprzedazy? notatki:___

[0 Czy planuje zakup innej nieruchomosci w celu skorzystania z ulgi mieszkaniowej? notatki:___
[0 Czy znam koszty notarialne i sgdowe zwigzane ze sprzedazg? notatki:

Notatki:

4. Kredyt, hipoteka, zobowigzania

O Czy nieruchomosc¢ byta lub jest zabezpieczeniem kredytu hipotecznego? notatki:
O Czy wiem, jak uzyska¢ zaswiadczenie z banku o sptacie kredytu? notatki:

O Czy znam procedure wykreslenia hipoteki z ksiegi wieczystej? notatki:

5. Dokumenty niezbedne do sprzedazy

O Akt wiasnosci (akt notarialny, postanowienie sgdu, umowa darowizny itp.) notatki:___
O Numer ksiegi wieczystej notatki:___

O Wypis i Wyrys z rejestru gruntow notatki:

O Mapa ewidencyjna dziatki notatki:___

O Decyzja o warunkach zabudowy lub MPZP (jezeli dotyczy) notatki:

O Pozwolenie na budowe / zgtoszenie budowy notatki:___

O Dokument potwierdzajgcy zakonczenie budowy (jesli wymagane) notatki:___

O Swiadectwo charakterystyki energetycznej notatki:___

Notatki:
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6. Stan techniczny domu

O Znam rzeczywisty stan techniczny budynku notatki:___

O Sprawdzitem instalacje (elektryczna, wodna, kanalizacyjna, grzewcza) notatki:___
O Wiem, czy wystepujg wady techniczne i potrafie je uczciwie wskazaé notatki:___
O Posiadam informacje o roku budowy i ewentualnych remontach notatki:___

Notatki:

7. Granice dziatki i sgsiedztwo

[0 Czy granice dziatki sg zgodne ze stanem faktycznym? notatki:___

O Czy nie wystepujg spory graniczne z sgsiadami? notatki:___

[0 Czy dojazd do nieruchomosci jest prawnie uregulowany? notatki:

8. Budowa, rozbudowa, modernizacje

[0 Czy wszystkie prace budowlane byly wykonane zgodnie z prawem? notatki:___
[0 Czy posiadam dokumentacje techniczng zmian w budynku? notatki:

O Czy budynek zostat oddany do uzytkowania zgodnie z przepisami? notatki:___

Notatki:

9. Dziatka i otoczenie

[0 Znam powierzchnie dzialki i jej przeznaczenie notatki:

O Sprawdzitem dostep do drogi publicznej notatki:

O Wiem, jakie media sg doprowadzone do nieruchomosci notatki:
[0 Znam ograniczenia zabudowy i sgsiedztwo notatki:

10. Oswiadczenia sprzedajacego

O Czy wiem, za jakie wady nieruchomosci odpowiadam po sprzedazy? notatki:___
O Czy znam swoje obowigzki informacyjne wobec kupujgcego? notatki:___

O Czy potrafie prawidtowo ztozy¢ oswiadczenia w akcie notarialnym? notatki:

11. Przygotowanie domu do sprzedazy

O Dom jest uprzatniety i przygotowany do prezentacji notatki:____

O Usunatem zbedne rzeczy osobiste notatki:___

O Wykonatem drobne naprawy poprawiajgce odbior nieruchomosci notatki:___
O Zadbano o estetyke ogrodu, elewacji i wejscia notatki:___

notatki:
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12. Wycena i strategia sprzedazy

O Znam realng wartos¢ rynkowg nieruchomosci notatki:___

O Cena zostata ustalona na podstawie rynku, a nie emocji notatki:___
O Wiem, czy dopuszczam negocjacje notatki:___

O Mam plan sprzedazy (oferta, promocja, prezentacje) notatki:___

Lp. | Nieruchomos¢ podobna: Cena zam2: Cena ofertowa:

Notatki:

eI N

Za nieruchomosé¢ ustalam cene wstepna:

13. Marketing i prezentacja oferty

[0 Oferta zawiera rzetelny opis nieruchomosci

0 Wykonano profesjonalne zdjecia

O Przygotowano plan domu / dziatki (jesli dostepny)
[0 Ogtoszenie trafia do odpowiednich portali i klientéw

Opis oferty do portali i mediéw spotecznosciowych (najwazniejsze aspekty):

14. Prezentacje i negocjacje

O Jestem przygotowany na prezentacje domu notatki:___
0 Wiem, jak odpowiadac na pytania kupujgcych notatki:
O Potrafie prowadzi¢ negocjacje cenowe notatki:___

O Wiem, kiedy zaakceptowac oferte notatki:___

Planowane spotkanie: Numer kontaktowy:

I

Notatki z rozmow:

O N|O|O AW N

15. Wydanie nieruchomosci
O Czy ustalitem termin wydania domu kupujgcemu? notatki:____

O Czy wiem, jakie elementy wyposazenia zostajg w nieruchomosci? notatki:

O Czy przygotowatem protokét zdawczo-odbiorczy? notatki:
O Czy wiem, kiedy przepisac liczniki medidw? notatki:___

16. Umowa przedwstepna i finalizacja sprzedazy
O Wiem, czym jest umowa przedwstepna notatki:___
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O Znam réznice miedzy zadatkiem a zaliczkg notatki:___

O Mam ustalone warunki wydania nieruchomosci notatki:___
O Jestem przygotowany do aktu notarialnego notatki:___

O Znam swoje obowigzki podatkowe po sprzedazy notatki:___

Notatki:

Dokument ma charakter pogladowy i stanowi wzér do samodzielnego wykorzystania przez klienta.
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